
แผนธุรกิจ เพื่อขอรับจัดสรรเงินอุดหนุน
โครงการส่งเสริมการประกอบอาชีพอิสระในกลุ่มผู้เรียน

อาชีวศึกษา
ประจำปีงบประมาณ พ.ศ. 2566

1. ชื่อเจ้าของกิจการ นางสาว อภิญญา ช่วงสูงเนิน ชื่อกิจการ หินมงคล
บารมีนำโชค
2. ท่ีตัง้ของสถานท่ีประกอบการ ณ แผนกวิชาบริหารธุรกิจเกษตร    
วิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยี
    นครราชสีมา
3. ประเภทสินค้าและบริการ ให้บริการจำหน่ายสินค้า ผลิตภัณฑ์ท่ีทำหิน
มงคลนำโชค
4.เหตุจูงใจ หรือแรงบันดาลใจ ท่ีทำให้ประกอบธุรกิจ หรือขยายกิจการ

ตามนโยบายของสำนักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา  มุ่งเน้น
จัดการศึกษาและฝึกอบรมวิชาชีพเพื่อผลิตและพัฒนากำลงัคนทัง้ในระดับกึ่ง
ฝีมือ ระดับฝีมือ ระดับเทคนคิ และระดับเทคโนโลยีในทุกสาขาวิชาอย่างมี
คณุภาพและมาตรฐานสอดคล้องกับสภาพเศรษฐกิจ สงัคม วัฒนธรรม สิง่
แวดล้อมและความก้าวหน้าทางเทคโนโลยีสนองความต้องการของตลาด
แรงงาน และการประกอบอาชีพอิสระ แผนกวิชาบริหารธุรกิจเกษตรได้

สว่นท่ี 1 สรุปความเป็นมาของ

สรุปความเป็นมา



จัดการเรียนการสอนรายวิชาการขายและวิชาบัญชี ซึ่งเป็นกระบวนการ
สุดท้ายก่อนจำหน่ายและยังเป็นการเพิ่มมูลค่าของผลผลิตท่ีแผนกวิชาได้จัด
ทำขึน้ โดยเป็นการจัดการเรียนการสอนแบบครบวงจรซึ่งมีการ และการ
แปรรูปเพื่อจัดจำหน่าย จึงจัดทำโครงการแผนธุรกิจ หินมงคลบารมีนำโชค 
เพื่อเป็นแนวทางในการประกอบการ การบริหารจัดการ ตามรูปแบบการ
ดำเนินธุรกิจ การบริหารจัดการสินค้า แบบครบวงจร  ฝึกบ่มเพาะการเป็นผู้
ประกอบการรายใหม่หรือการพัฒนาต่อยอดธุรกิจเดิม ให้แก่นักเรียน 
นักศึกษา พร้อมทัง้พัฒนาขีดความสามารถในการสร้างผลกำไรให้เกิดขึน้กับ
กลุ่มธุรกิจภายใต้โครงการส่งเสริมการประกอบอาชีพอิสระในกลุ่มผูเ้รียน
อาชีวศึกษา ได้มองเห็นโอกาสในการส่งเสริม  สนับสนุน และพัฒนาขีดความ
สามารถของนักเรียน  นักศกึษา และประชาชนท่ัวไปท่ีสนใจให้สามารถนำ
ความรู้  ทักษะวิชาชีพ เพื่อสร้างเสริม ประสบการณ์เชิงพาณิชย์ ให้มีความ
พร้อมท่ีจะเร่ิมประกอบธุรกิจของตนเอง หรือพัฒนาต่อยอดธุรกิจเดิม ได้
อย่างม่ันคงและย่ังยืน จึงได้จัดทำแผนธุรกิจหินบารมีนำโชคขึน้ เพื่อเป็น
แนวทางในการดำเนินธุรกิจ

แผนธุรกิจฉบับนีมี้วัตถุประสงค์เพื่อดำเนินธุรกิจ โดยมีทำเลท่ีตัง้ใน
วิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยีนครราชสีมา ซ่ึงมีกลุ่มลกูค้าเป็นนักเรียน 
นักศึกษา ครู เจ้าหน้าท่ี ผู้ปกครอง และประชาชนท่ัวไป และเป็นแนวทางใน
การจัดการ ควบคุมบริหารร้าน ตามรูปแบบการดำเนินธุรกิจ การบริหาร
จัดการสินค้าคงคลัง ฝึกบ่มเพาะการเป็นผู้ประกอบการรายใหม่ให้แก่
นักเรียน นักศึกษา พร้อมทัง้พัฒนาขีดความสามารถในการสร้างผลกำไรให้
เกิดขึน้กับกลุ่มธุรกิจ

สำหรับการแข่งขันในตลาด ธุรกิจ ได้เปรียบคู่แข่งในแง่ทำเลท่ีตัง้ของ
แหล่งจำหน่าย คือแผนกวิชาบริหารธุรกิจเกษตรจำหน่ายในงานดอกไม้บาน



เปิดบ้านเกษตรแฟร์ซึ่งจัดขึน้เป็นประจำทุกปี  วัตถุดิบหลักคือหินมงคลชนิด
ต่างๆ โดยจ่ายค่าตอบแทนให้ผู้ประกอบการเป็นผู้ดำเนินการตลาดเอง

5. ระยะเวลาการก่อตัง้
( )เป็นผู้ประกอบการใหม่ ไม่เคยทำธุรกิจมาก่อน 
 (    ) คาดว่าจะเร่ิมดำเนินการ ประมาณ เดือน สิงหาคม 2566
 ( ) ดำเนินธุรกิจมาแล้วไม่เกิน 1 ปี
 (    ) ดำเนินธุรกิจมาแล้วมากกว่า 1 ปี

     ( ) เพื่อการลงทุนในการประกอบธุรกิจ 
     (    ) เพื่อขยายธุรกิจ ปรับปรุงกิจการ
     ( ) เพื่อเป็นเงินทุนหมุนเวียนในการดำเนินการ
     (    ) เพื่อชำระหนีอ่ื้น
     (    ) อ่ืนๆ (ระบุ)............................................................

วงเงินท่ีต้องการขอเงินงบประมาณ  2,000 บาท (สองพันบาทถ้วน)

การวิเคราะห์จุดแข็ง จุดอ่อน โอกาส  และอุปสรรค ภาพรวมของทัง้บริษัท
การวิเคราะห์ทางธุรกิจได้มีการวิเคราะห์โดยใช้(SWOT Analysis) ดังนี ้

1. จุดแข็ง ( Strengths) ปัจจัยภายในองค์กรท่ีทำให้กิจการมีความ
ได้เปรียบคู่แขง่

วัตถุประสงค์และวงเงินงบ

ส่วนท่ี 2 การวิเคราะห์สถานการณ์ 



1.1 สร้างประสบการณ์ท่ีไม่เหมือนใครเป็นการนำองค์ประกอบ
ของหินนำโชคแต่ละวันเกิดมาเสริมในพาชนะท่ีน่าหลงไหลบางอย่าง เช่น ให้
ลูกค้าเลือกหรือสร้างชุดหินนำโชคเป็นเอกลักษณ์ของตนเองเพื่อสร้างการจุด
ขายให้กับธุรกิจ

1.2 หินนำโชคมีสีและความหลากหลายทางด้านความหลาก
หลายของหินแต่ละชนิดเพื่อเพิ่มทางเลือกให้แกผู่้ซื้อมากขึน้
1.3 หินนำโชคไม่ได้เป็นแค่เคร่ืองรางนำโชคเพียงอย่างเดียวแต่ยังสามารถนำ
มาประดับตกแต่งสวยงามตามท่ีต่างๆได้อีกด้วย
2. จุดออ่น (Weakness)ปัจจัยภายในองค์กรท่ีท้าให้กิจการเสียเปรียบคู่
แข่ง

2.1 ธุรกิจหินนำโชคขึน้อยู่กับความเชื่อท่ีว่าหินหรือคริสตัลบาง
ชนิดสามารถนำโชคหรือพลังงานด้านบวกมาให้ได้แต่ไม่ใช้กับทุกคนท่ีเชื่อใน
แนวคิดนีซ้ึ่งอาจทำให้ฐานลูกค้าจำกัดได้

2.2 ธุรกิจอ่ืนๆอีกมากมายท่ีขายหินและคริสตันด้วยซึ่งอาจทำให้
ธุรกิจไม่โดดเด่นและดึงดูด
2.2 หินนำโชคเป็นสินค้าท่ีเกิดรอยขีดข่วนได้ง่ายเนื่องจากเป็นวัสดุท่ี
บอบบางและแตกหักง่าย จึงมีค่าห่อและจัดส่งท่ีมีราคาค่อนข้างสูง

3. โอกาส(Opportunity)เป็นปัจจัยภายนอกท่ีจะส่งเสริมหรือ
สนับสนุนใหก้ิจการเติบโตได้ในอนาคต

3.1 สร้างความร่วมมือกับซัพพลายเยอร์ท่ีมีชื่อเสียงและพัฒนา
กลยุทธิท์างการตลาดเพื่อเข้าถึงกลุ่มและสามารถขายผลิตภัณฑ์ในตลาดท้อง
ถิ่นหรือร้านค้าท่ีตอบสนองตลาดสุขภาพและจิตวิญญาณ



3.2 มีโอกาศได้ไปขายสินค้าหรือจัดแสดงสินค้าตามสถานท่ีต่างๆตามงามอีเว้
นท์สำคัญต่างๆ

4.อุปสรรค (Threat)เป็นปัจจัยภายนอกท่ีจะทำให้กิจการไม่รุ่งเรือง
เติบโตช้าเป็นอุปสรรคต่อ
การดำเนินธุรกิจ

4.1 การหาซัพพลายเออร์ท่ีน่าเชื่อถือได้และสามารถหาหินนำ
โชคของแท้และคุณภาพในราคาท่ีเหมาะสมให้ได้

4.2 หินเป็นลักษณะท่ีมีความเปราะบางและแตกหักง่ายจึงยาก
แก่การขนสง่

1. คู่แข่งขัน (ระบุชื่อคู่แขง่ขัน ข้อได้เปรียบ และข้อเสียเปรียบของกิจการ
ท่ีมีต่อคู่แข่งขัน)
คู่แขง่ขันท่ีสำคัญและมีผลต่อกิจการทางตรง ท่ีผลิตผลิตภัณฑ์ชนิด
เดียวกันไม่มี  ส่วนคู่แข่งขันท่ีสำคัญและมีผลต่อกิจการทางอ้อม ได้แก่ 
ร้านค้าขายของชำ และตลาดทางออนไลน์

ส่วนท่ี 3 กลยุทธ์การ

แผนการตลาด และการ



2. การเปรียบเทียบกับคูแ่ข่งขัน
คุณสมบัติของสินค้า/บริการ/

อาชีพ
เปรียบเทียบกับคู่

แข่งขัน
หมายเหตุ

ดีกว่า ใกล้
เคียง

ด้อย
กว่า

1. ราคา √
2. ทำเลท่ีตัง้กับกลุ่มลูกค้า √

3. ลักษณะสินค้า/บริการ/รูป
ร่างบรรจุภัณฑ์

√

4. คณุภาพสินค้า/บริการ √

5. ชื่อเสียงของสินค้า/บริการ √

6.ยอดขายสินค้า/บริการ √

3. ตลาดของสินค้า/บริการ
(√ ) ตลาดท้องถิ่น/ในจังหวัด (  ) ตลาดต่างจังหวัด (  ) ตลาด
ต่างประเทศ
(√  ) อ่ืนๆ (ตลาดสินค้าออนไลน์) 
ลักษณะของผู้ซื้อ
() มีลูกค้าประจำ/แน่นอน/ตลาดเปิด (√) มีผู้ซื้อเฉพาะกลุ่ม/ตลาด
แคบ
( √ ) เป็นลูกค้าขาจร  ไม่แน่นอน (  ) อ่ืนๆ (ระบุ)



4. กลุ่มลกูค้าเป้าหมายท่ีซื้อสินค้า/บริการ (ควรระบุรายชื่อลูกค้าให้ได้
มากท่ีสุด) ได้แก่
1. นักเรียน นักเรียน วิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยีนครราชสีมา
2. บุคลากร ครูเจ้าหน้าท่ี ของวิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยี
นครราชสีมา
3. ผู้ปกครองนักเรียน นักศึกษา ของวิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยี
นครราชสีมา
4. บุคคลภายนอกท่ีเข้ามาติดต่อภายในสถานศึกษา
5. ลูกค้าภายในกลุ่มตลาดสินค้าออนไลน์เฉพาะกลุ่มท่ีมีความสนใจใน
สินค้าสายนีโ้ดยตรง

     6. การส่งเสริมการตลาด (เช่น การโฆษณา ประชาสัมพันธ์ การลด 
แลก แจก แถม เป็นต้น)
        (√) มีและดำเนินการต่อเนื่อง โดยวิธีการประชาสัมพันธ์ภายในสถาน
ศึกษา
        ( √ ) มีและไม่ได้ดำเนินการต่อเนื่อง โดยวิธีการประชาสัมพันธ์ภายใน
แพลตฟอร์มออนไลน์ทางแฟนเพจหินนำโชคอยู่อย่างเสมอๆ
        (  ) ไม่มี
    7. การกำหนดราคาขาย
       7.1 ราคาสินค้า/บริการ กำหนดจาก
       ( √  ) ต้นทุนสินค้า/บริการ            (   ) ความต้องการของลกูค้า
       ( √  ) เปรียบเทียบราคากับคู่แข่งขัน     (√   ) อ่ืน ๆ (สอบถามจาก
คณะครูอาจารย์และสมาชิกภายในกลุ่ม)
      7.2 ราคาขาย

หินบารมีเสริมดวง ราคาขาย 99 บาท (ต่อราคา 1 ชิน้)



7.3 ราคาขายของคู่แข่งขัน
หินบารมีเสริมดวง ราคาขาย 120 บาท( ต่อราคา 1 ชิน้ )

8. ชอ่งทางการจำหน่าย (เลือกได้มากกว่า 1  ข้อ)
       ( √  ) ขายตรง       (√  ) ขายปลกี          (√ ) ขายสง่         (  √ ) 
ขายฝาก       (   ) รับจ้างผลิต
       (   √  ) อ่ืน ๆ (ตลาดสินค้าออนไลน์)

1. กระบวนการผลิต/การให้บริการ
1. เลือกหินท่ีเหมาะสม: เลือกหินเรียบและแบนเป็นฐานสำหรับต้น

บอนไซ
2. สร้างลำต้น: ตัดชิน้ส่วนของลวดนำมาบิดโค้ง . ป้ันเป็นลำต้นเสียบ

ปลายด้านหนึ่งของลวดเข้ากับฐานเพื่อยึดไว้
3. ประกอบกิ่งก้าน: ตัดลวดชิน้เลก็ๆ หลายๆ ชิน้แล้วติดกับลำต้น ดัด

และบิดเพื่อสร้างกิง่ก้าน เปลี่ยนความยาวและมุมต่างๆ เพื่อให้ดู
เป็นธรรมชาติ

4. ติดหินหรือลูกปัด: ใช้ลวดทินเนอร์ติดหินหรือลูกปัดขนาดเล็กเข้า
กับกิ่งไม้ โดยจำลองใบไม้หรือผลไม้

5. ปรับและปรับแต่ง: ปรับรูปร่างของต้นไม้ให้สมดุลและวางตำแหน่ง
ให้เหมาะสมเพื่อดึงดูดสายตา

แผนการผลิต/การให้



6. การจัดแสดง: วางต้นไม้ลวดหินนำโชคในภาชนะหรือขาตัง้ท่ีเหมาะ
สม แล้วพิจารณาเพิ่มองค์ประกอบตกแต่ง เช่น ก้อนกรวดหรืออ่ืนๆ
ให้สวยงาม

7. จัดวางจำหน่ายออกสู่ตลาด
      2. แผนท่ีตัง้กิจการ
          ในการประกอบธุรกิจ หินมงคลบารมีนำโชค จัดตัง้ ณ ท่ีแผนกวิชา
บริหารธุรกิจเกษตร วิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยีนครราชสีมา ตำบลลาด
บัวขาว  อำเภอสคีิว้  จังหวัดนครราชสีมา 

ถนนเส้นปากทางทับม้า- คลองไผ่ตำบลลาดบัวขาว อำเภอสีคิว้
จังหวัดนครราชสีมา

วิทยาลัยเกษตรและเทคโนโลยีนครราชสีมา

                                                                       N     

ร้านสหกรณ์

อาคาร
อำนวยการ

แผนกวิชา
บริหารธุรกิจเกษตร



3. แหล่งวัสดุอุปกรณ์
วัสดุหลัก ได้แก่ 1.หินนำโชค 2.หินตกแต่ง
วัสดุอุปกรณ์อ่ืนๆได้แก่ 1.ลวด 2.ชุดปืนกาว 3.โหลแก้วกลมแบบใส
4.สีอะคริลิก 5.ใบโพธิเ์งิน-ทอง 6.กรรไกร 7.คีมดัดลวด 8.โอเอซสิซื้อ
จากตลาดสีคิว้ จังหวัดนครราชสีมา

4. การซื้อวัตถุดิบ และเงื่อนไขการซื้อ
    ซื้อเป็นเงินสด  100 %
    ซื้อเป็นเงินเชื่อ  0 % มีกำหนดชำระเงินภายใน
....................-................วัน

1. โครงสร้างองค์กร 

แผนการ



2. การจ้างงาน
   กิจการมีพนักงาน ณ ปัจจุบัน  12  คน ค่าจ้างรวม   บาทต่อเดือน
   หลังขยายกิจการ  หรือลงทุนเพิ่ม คาดว่าจะรับพนักงานเพิ่มอีก .....-..... 
คน  ค่าจ้าง บาทต่อเดือน
   รวมค่าจ้างทัง้สิน้ หลงัขยายกิจการ  หรือลงทุนเพิ่ม .......-.......บาทต่อ
เดือน

นางสาว อภิญญา
ช่วงสูงเนิน

นางสาว ชลธิชา นกสามเมือง
นางสาว พิมลวรรณ ศิรพงษ์

กุลพจน์
นางสาว พัชราภา หล่าจันทึก

นางสาวณัฐนาถป่ินจันทึก

นางสาว ชลธิชา นกสาม
เมือง

นางสาว พิมลวรรณ ศิร
พงษ์กุลพจน์

นางสาวณัฐนาถป่ิน
จันทึกนางสาวกิตติ

มากสิกรรม
นางสาวศิริพรแพ่งจัน

นาย ชนิตพล ชำนิ
งาน

นางสาว ศิรริัตน์
แพ่งจันทึก

น.ส. ศริภัสสรอิน
ทศร

น.ส. อรัชพรเคน
จันทึก

แผนภูมิโครงสร้าง กลุ่มธุรกิจ “หินมงคล

แผนการ

น.ส. ศิรภัสสร อินทศร
น.ส. อรัชพร เคนจันทึก
นาย เศรษฐพล ไหวคิด
นาย ชนิตพล ชำนิงาน

นางสาว ศิริรัตน์ แพ่งจันทึก



1. ปัจจุบัน  มีเงินกู้ยืม....-.........บาท  เจ้าหนีค้ือ.........-.............
    ชำระหนีเ้ดือนละ.......-........บาท  คาดว่าจะชำระหนีส้ินหมดภายใน
.......-......ปี....-.... เดือน
2. อนาคต จะลงทุนในโครงการหรือขยายกิจการ ต้องการใช้เงินทัง้สิน้
รวม 2,000 บาท
    เป็นเงินได้รับการสนับสนุน โครงการส่งเสริมการประกอบอาชีพอิสระใน
กลุ่มผูเ้รียนอาชีวศึกษา 2,000 บาท
    สัดส่วน เงินกู้ยืม ต่อเงินทุนส่วนตัว เท่ากับ....-....ต่อ...-......
3. หลักประกันเงินกู้ คือ .....-..................................
4. เงินลงทุนจะลงทุนในโครงการหรือกิจการ ตามข้อ 2 จะนำไปใช้ในการ
ลงทุน  ดังนี ้
    เป็นเงินหมุนเวียน 100 บาท
    ค่าท่ีดิน/ปรับปรุงท่ีดิน 0  บาท
    ค่าก่อสร้าง ปรับปรุง  ตกแต่งสถานท่ี 0    บาท
    ค่าวัสดุอุปกรณ์ 1,900 บาท
    ค่ายานพาหนะ (ถ้ามี) 0   บาท
    อ่ืนๆ 0  บาท
5. ประมาณการรายรับรายจ่ายในการประกอบการ

รายการ ระยะเวลาดำเนินการ เดือน ปี
(จำนวนเงิน)

ส.ค 65 ต.ค.65 พ.ย.65 ธ.ค.65

เงินสนบัสนุนจาก 2,000 - - -



โครงการ
รายรับ (บาท)
- ยอดขาย 9,900 10,395 10,890 11,385

- รายได้อ่ืน - - - -

รายจ่าย (บาท)
- ค่าเช่าสถานท่ี - - - -

- ค่าสินค้า/วัสดุเพื่อผลิต/
บริการ

1,900 1,995 2,090 2,185

พนักงาน  12 คน(เดือน
ละ บาท)
-ค่าสาธารณูปโภค
(ค่าน้ำ/ค่าไฟฟ้า/ค่า
โทรทัศน์)

- - - -

- ค่าใช้จ่ายอ่ืนๆ
(ดอกเบีย้/คืนเงินกู้/
ประชาสัมพันธ์)

- - - -

- ภาษี - - - -

กำไรสุทธิ(บาท) 8,000 8,400 8,800 9,200

ลงชื่อ.......................................... เจ้าของกิจการ
        (อภิญญาช่วงสงูเนิน)


